A) FIRMA ANALIZi/ GENEL BiLGILER
1. Calisan saymiz nedir?

11-9 [150-49
[110-49 1250 ve uizeri

2. Miisteri profiliniz? (birden fazla segenek isaretlenebilir)

[1Dogrudan alicilar (Perakende)
(isletmeler
[JKamu Kurum/Kuruluslar

3. Liitfen faaliyet gosterdiginiz sektorii tanimlayiniz.

4. Faal oldugunuz pazarlar hangileridir?

[C1Avrupa

[1Kuzey Amerika
[1Giiney Amerika

[1Asya

[JAfrika
[1Avustralya/Yeni Zelanda

[1Hentiz ihracat yapmiyoruz ama ger¢eklestirmeyi diisiiniiyoruz.

Liitfen hedef pazarinizi/bdlgenizi tanimlayiniz.

Rakiplerinize gore sizi 6ne geciren avantajlariniz nelerdir?

[Fazla rakibimiz bulunmamaktadir.

[JEk servisler sunmaktayiz.

(1 Uriiniimiiz/hizmetimiz yiiksek kalitesiyle benzerlerinden ayrilmaktadir.
[IDijital medya igin etkin bir pazarlama stratejimiz var.

[IFiyatlarimiz daha diisiik.

B) FIRMA TECRUBESI

7.

Firmaniz yurtdisinda ne tiir tecriibelere sahip? (Birden fazla secenek isaretlenebilir.)
O Uriiniimiizii yurtdisindaki miisterilerimize dogrudan arz ediyoruz.

[IHizmeti yurtdisindaki miisterilerimize dogrudan arz ediyoruz

[IYurtdisinda {irtinlerimizin satisin1 gergeklestiren bir distribiitoriimiiz var.
(ihracat tecriibbemiz yok.

8. Asagidakilerden hangisi ya da hangileri firmaniz i¢in dogrudur?



C)

10.

11.

12.

13.

[IBir ya da daha fazla ¢alisanimiz uluslararasi projelerde tecriibelidir.

[IBir ya da daha fazla galisanimiz uluslararasilasma konusunda spesifik egitim
almistir.

[1D1s Ticaret departmanimiz bulunmaktadir.

[JYabanci dil bilen ¢alisanimiz bulunmaktadir.

[JHigbiri.

HEDEF PAZAR SECIMI

Gelecekte hangi hedef pazarda ilerlemeyi diisiiniiyorsunuz?

Bu pazar1 segme nedeniniz/nedenleriniz nelerdir?

[JBu pazarda iiriiniimiiz/hizmetimiz i¢in potansiyel oldugunu diisiiniiyoruz.
[JPazardaki miisteriden firmamiza gelen talep pazarin bizim igin avantajli oldugunu
diistindiird.

[JBir ya da birden fazla ¢alisanimiz hedef pazarda sektoriimiizle ilgili deneyim/bilgi
sahibi.

[JHali hazirda bulundugumuz pazarlara olan bagimliligimizi1 disiirmek istiyoruz.
[1Hedef pazarda hali hazirda gosterdigimiz faaliyet yogunlugunu arttirmak istiyoruz.
Hedeflenen pazar1 ne kadar taniyorsunuz?

[JHedef pazarda hali hazirda faaliyet gosteriyoruz.

[1Hedef pazarla ilgili Pazar analizi yaptik/yaptirdik.

[1Hedef pazarin kiiltiirel 6zelliklerini tanimladik.

[IGiimriik tarifeleri, ithalat-ihracat kurallari, istenen belgeler gibi konulari arastirdik
ve bu konuda bilgi sahibiyiz.

[ JHedef pazardaki rakiplerimizi tantyoruz.

[IHedef pazarla ilgili herhangi bir bilgimiz yok.

Hedef pazarda tiriin/servis i¢in yeterli talep var m1?

[IEvet ¢linkii hedef pazardan diizenli talep aliyoruz.

[1Evet ¢linkii rakiplerimiz hali hazirda bu pazarda tatmin edici doniisler aldu.
[1Talebin gelisecegini varsayiyoruz.

Sizce firmaniz uluslararasilasma konusunda hangi alanlarda zorluk yasayabilir?
[IGiinliik isler firmay1 uluslararasi platforma tasimak i¢in gerekli aktiviteleri yapacak
zaman birakmiyor.

[1Hedef pazarda gerekli kontaklara sahip degiliz.

[IPazar gelistirme ¢aligmalar1 i¢in uygun ¢alisan bulmak zor.

[IUluslararasi satis yapmak zor.

[1Su anda yeterli finansal kaynaga sahip degiliz.

[JEn uygun hedef pazar1 segmekte zorlaniyoruz.

[1Hedef pazardaki sosyal yapilar Tiirkiye’den ¢ok farkl.



[ IHedef pazardaki yasal yapilar ¢ok karmasik ve detayli
[IHedef pazarda giris engeli var.

[1Yabanci dil bilen elemanimiz yok/ hedef pazardaki firmalarla iletigim kuramiyoruz.
D) UYGULAMA
14. Sirketinizde hedef pazardan sorumlu kim olacak?

[ISirket Miidiirii ve asistan

[1D1s Ticaret/hedef pazar konusunda deneyimli elemanlar
[JSadece hedef pazarla ilgili ¢alismalar yiiriitecek galisanlar
[ISatis Departmani

[IKim misaitse

15. Pazardan sorumlu kisiler bu ise ne kadar zaman ayiracak?
[JHaftada birkag saat
[1Haftada 1-2 giin
[1Haftada 2 giinden fazla.

[JHeniiz diisiinmedik.

16. Eger dig ticaret c¢alismalarimiz bir siire gelir saglamayacak olursa yatiriminizi
asagidaki yontemlerden hangileriyle devam ettirmeyi planliyorsunuz?
[ITesvik ve destekler
[JKredi/Bor¢lanma
[JOzkaynaklar/Hali hazirdaki gelirler
[IYatirimcilarin destegi ile

17. Bir ihracat plan1 hazirladiniz mi1?

[1Evet
[Hay1r

E) HEDEFLER

18. Uluslararasilagsma c¢abaniz goz Oniinde bulunduruldugunda oniimiizdeki 6 ay/ 1 yil
icinde asagidakilerden hangilerini yapmayi planliyorsunuz?

[IHedef pazarlardaki fuarlar ve is gezilerine katilacagiz.
[1Hedef pazarin SWOT analizini yaptiracagiz

[ IHedef pazarda stratejik partner bulmaya galisacagiz.

[ JHedef pazarda sube agacagiz.

[1Hedef pazarda yeni/ek distribiitorler bulmaya calisacagiz.
[JHeniiz planlama yapmadik.

ODAMIZ AB-PROJE DIS TICARET VE RAPORLAMA BiRiMi iLE iLETISIME
GECEBILIRSINIZ.



