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MERMER VE URUNLERI IHRACAT REHBERI

AMAC

Degerli Gyemiz, elinizde bulunan “Mermer ve Uriinleri ihracat
Rehberi”, sizlerin gerek ihracata baslarken gerekse ihracat asama-
sinda ihtiya¢ duyacaginiz bilgi ve verileri, tek bir noktadan ve basit
bir sekilde edinebilmenizi saglamak maksadi ile Glkemizin degerli
dis ticaret uzmanlari tarafindan 6zenle hazirlanmistir.

Rehberde, Mugla ilimizde yasayan bir hemsehrimizin mermer ve
Grdnleri ihracati yapabilmesi icin yerine getirmesi gereken tim
yurtici ve yurtdisi kosul, sart ve islemler adim adim gosterilmektedir;
vergi numarasi alinarak tacir vasfinin elde edilmesinden ihracat
sonrasl ihracat bedeli doévizin yurda getirilmesi ve boylece Ulkeye
karsi olan ihracat taahhtdinun kapatilmasina kadar gecen slrec
teker teker aciklanmaktadir.

Gerek akista gerekse rehber icerisinde s6zu edilen islemler ile ilgili
glncel uygulamalari, ihracat islemlerinize baslamadan o&nce
rehberde uzmanlarimiz tarafindan s¢zU edilen kaynaklardan teyit
etmeniz ve eger varsa degisiklikleri 6grenerek calismalarinizi bu
cercevede gerceklestirmeniz islemlerinizi hatasiz ve sorunsuz bir

sekilde gerceklestirmeniz agisindan dnemlidir.
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MERMER VE URUNLERI IHRACAT REHBERI

GiRiS

Mermer ve Urdnlerinin ihracatinda genel bilgilere ve uygulamalara
gec¢meden once, s6z konusu Grinin Mugla ilimiz dig ticaretindeki
yerine ¢ok kisa bakmakta fayda olacaktir. Mermer Grtnleri Mugla
ilimizin en fazla ihracat gerceklestirdigi Grtnler icerisinde yer alir.
Asagida yer alan tabloda gorildtuga gibi ilimizin 6nde gelen ihracat
urtinleri éncelikle Su Urtinleri ve Hayvansal Mamuller, Yas Meyve ve
Sebze ile Madencilik Grtnleridir. Mugla 2019 yilinda toplam 66
milyon ABDS tutarinda Madencilik GrtinG ihracati gerceklestirmistir.
Bu rakam ilimizin 2019 vili ihracati olan 554 milyon ABDS'Inin
%12'sine karsilik gelmektedir. Mugla’nin 2019 yili maden GrUnleri
ihracati 2018 yili ile karsilastinldiginda %11.75 oraninda bir artis
saglandigi gordlmektedir.
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Mugla Ihracat Potansiyeli ve lhra¢ Uriinleri

Mugla ilimizin 2018-2019 doneminde en fazla ihracatini gerceklestirdigi Grtinler ve ihracat artis oranlari

Uriin 2018 2019 Degisim
Diger Sanayi Urdnleri 1.060,91 1.063,72 0,27%
Elektrik Elektronik 360,47 491,68 36,40%
Findik ve Mamulleri 0,13 0,00 -100,00%
Gemi ve Yat 37.871,16 20.602,86 -45,60%
Hali 48,52 87,55 80,44%
Hazirgiyim ve Konfeksiyon 3.951,13 3.333,70 -15,63%
Hububat, Bakliyat, Yagh Tohumlar ve Mamulleri 7.280,02 7.313,05 0,45%
iklimlendirme Sanayii 1.000,27 827,69 -17.25%
Kimyevi Maddeler ve Mamulleri 822,46 800,61 -2,66%
Kuru Meyve ve Mamulleri 118,19 60,33 -48,96%
Madencilik Uriinleri 59.339,05 66.310,59 11,75%
Makine ve Aksamlari 5.986,95 6.495,42 8,49%
Meyve Sebze Mamulleri 3.305,28 413912 25,23%
Mobilya,Kagit ve Orman Uriinleri 442949 4.719,59 6,55%
Muicevher 3.143,93 543297 72,81%
Otomotiv Endustrisi 931,25 3.204,34 244,09%
Savunma ve Havacilik Sanayii 15,91 51,52 223,85%
Su Urtinleri ve Hayvansal Mamuller 330.205,87 368.318,74 11,54%
Sus Bitkileri ve Mam. 126,11 130,12 3,18%
Tekstil ve Hammaddeleri 839,59 516,71 -38,46%
Yas Meyve ve Sebze 25.925,40 30.615,06 18,09%
Zeytin ve Zeytinyagi 237,80 507,61 113,46%

TOPLAM

490.875,16

554.105,75

12,88%

1000 ABDS
Kaynak Turkiye ihracatcilar Meclisi

een.ec.europa.eu
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IHRACAT REHBER]

1.VERGI NUMARASI SAHIBI GERGEK VEYA TUZEL KiSi TACIR OLUNMALI

Mugla'da yasayan bir hemsehrimizin mermer Urtnleri ihracatina baslayabilmesi icin yerine getirmesi gereken ilk sart esasen tim
ticari faaliyetleri gerceklestirebilmek icin 6n sart olan bir vergi numarasina sahip olmasidir. ister sirket kurarak (limited, anonim vb
sirket) tlzel kisi vasfi ile ister gercek kisi vasfi ile ticaret ve ihracat yapacak olsun, kanunlarimiz geregi bir vergi numarasi sahibi
olmasi gerekir.

Ancak, yukarida bahsedilen sart direk ihracat olarak isimlendirilen ihracatin gimrik, banka, kambiyo ve evrak hazirlama asamalari-
nin hepsinin sorumlulugunun sizde oldugu ve Urtnleri yurtdisindaki aliciniza sizin génderdiginiz durumlarda gecerlidir. Diger
yandan, eger, gercek usulde defter tutmuyorsaniz ve sadece ocak sahibi bir gercek kisi vasfi ile mermer Uriinlerinizin ihracati icin
bir tlccar firmadan yararlanmak istiyorsaniz, yani, Grinlerinizi yurticinde bir tliccara satmak ve ihracati bu ticcarin yapmasini
istiyorsaniz, buna dolayl ihracat denir, bu durumda bir vergi numarasi ihtiyaciniz dogmayacaktir. Urinlerinizi sattiginiz ihracatc
tlccar, bu satistan elde edeceginiz gelirin stopajini devlete beyan ederek sizlerin adina ddeyecektir. Fakat bu durumda ihracatgi
olarak adlandirimayacaginizi ve yaptiginiz satisin sadece bir yurtici satis olacagini unutmayin.

2.ISLETMENIN ALT YAPISININ iIHRACATA UYGUN OLUP OLMADIGI INCELENMELI

Ihracata baslamak, basanli bir ihracat stireci gecirmek ve ihracati stirddrdlebilir kiimak icin isletmelerin bu sartlari yerine getirecek
sekilde ve oranda bir alt yapiya sahip olmalari gerekir. Bu noktada yapiyr olusturacak dort ana faktor vardir:

- Ihracat sebebi

- Hedefler

- Pazarlama butcesi

- Insan kaynagi ve bilgi

Isletmelerimizin ihracata baslamak ve arttirmak icin ileri stirecekleri sebepler kapasite arttirma, buna bagl olarak satislari arttirma,
marka olma ve finansal riskleri dagitma gibi genelde isletmenin topyekin blylmesine katki saglayacak sebepler olmalidir. I¢
piyasanin daralmasy, i¢ piyasada nakit darligi ve vadelerin uzamasi gibi nedenler ddnemsel sebepler oldugu icin ihracat i¢in ana
sebep olarak degerlendirilmemelidir.

Ihracatta satisin en dnemli unsuru basarill bir pazarlama calismasidir. Bu calisma Uretimden satis sonrasi hizmetlere kadar gecen
strecteki tim hizmet faaliyetlerini kapsamaktadir. Uriinin ambalajinin sekli ve renginden sertifikalara, katilinacak fuarlardan web
sitesi hazirliklarina ve benzeri tim calismalara kadar her sey pazarlama faaliyeti icerisinde degerlendirilmelidir.

een.ec.europa.eu
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Dlnyaca Unli  pazarlama
danismanlar bu  konuda
ihracata sifirdan  baslayacak
isletmelere hedefleri ihracat
bedelinin minimum  %30'Iuk
bir bolUmUnU ihracat pazarla-
ma butgesi olarak planlanma-
larini salik vermektedirler. Yani
ihracata ~ yeni  baslayacak
Muglali bir mermer Ureticisi ya
da tlccar 2020 yili icerisinde
100,000 ABDS ihracat hedefli-
yorsa bu hesaba gore yaklasik
30,000 ABDS pazarlama biitce-
si planlayacaktir.  Pazarlama

bitcesi kardan verilecek bir pay olarak degil Gretim gideri olarak degerlendirilmelidir.

Ihracatin en énemli faktérlerinden biri elbette bilgi ve bu bilgiye sahip insan kaynagidir. Isletmelerin bu noktadaki bilgi gereksinim-
leri iki farkl intiyactan kaynaklanmaktadir. Bunlardan ilki dis ticareti yapabilmek igin gerekli uygulama ve mevzuat bilgisi digeri ise
msteriler ile iletisim kurabilmek icin gerekli olan yabanci dil bilgisidir. ihracata yeni baslayacak isletmelerimiz konuyu finansal
acidan da degerlendirerek bu iki 6zellige de sahip olan tek bir elemant istihdam etmek isteyeceklerdir. Bunun midmkin olmadig
durumda ise yabanci dil bilen elemanlarin tercih edilerek bu elemanlarin zaman igerisinde verilecek ihracat mevzuat ve uygulama
egitimleri ile yetismeleri saglanabilir. Gerek Ticaret Bakanhgi, gerekse KOSGEB'in ihracata yonelik destekleri kapsaminda hem
istihdam edilecek elemanlarin Ucretleri hem de bu elemanlarin gelisimi icin gerekli egitim ve danismanlik giderleri belli oranlarda
devletimiz tarafindan desteklenmektedir. Ancak bu noktada unutulmamasi gereken ¢ok dnemli bir husus var; Ticaret Bakanlig
desteklerinden halihazirda sadece tlzel kisi tacirler ve Ureticiler faydalanabilmekte, ancak bakanlik tarafindan yapilan bir ¢alisma
neticesinde 2020 yilbasindan itibaren gergek kisilerin de bu desteklerden faydalanabilmeleri hedeflenmektedir . Bu hususun
gercek kisi tacir ve Ureticilerimiz icin dnemli oldugunu ve takip edilmesinde fayda olacagini distntyoruz.

een.ec.europa.eu
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3.IHRACATI PLANLANAN URUN VE MUSTERIi PROFiLi TESPIT EDILMELI

isletmeler hangi Grinlerin ihrac edilecegini belirlerken pazarda miisteri potansiyeli yiiksek Griinleri dncelikli olarak degerlendiril-

melidirler. isletmeler pazarda musteri potansiyeli yiksek Griinleri dncelikli olarak degerlendirmelidirler. Gergeklestirecekleri pazar

arastirmasi bu noktada gerekli verileri saglayacaktir. Bu konuda en gtvenilir kaynak Birlesmis Milletlerin verilerini kullanarak istatisti-

ki bilgiler saglayan - tilkemizdeki TUIK (Ttrk Istatistik Kurumu) gibi = TRADE MAP (www.trademap.org) web sitesidir. Diger yandan

s6z konusu Grtinlerin Turk ihracat mevzuati ve ithalatgr Ulke ithalat mevzuatlarr agisindan durumlari da kontrol edilmelidir. TUrkiye

dahil pek ¢ok Ulkenin ihracat ve ithalatta Urlin bazinda yasaklar ve kisitlamalari oldugu unutulmamalidir. Bu konuda gtmrik

musavirlerinden bilgi destegi alinabilir.

Turkiye'den kayda bagl bazi mermer tirleri haric mermer ihracati serbesttir. Birkag evrak ve islem zorunlulugu disinda isletmeler

serbestce mermer Urlnleri ihracati gerceklestirebilirler.

Musteri profili acisindan konu ele
alindiginda, mermer ve mermer
drinlerinin hem Ureticilere ham ve
blok mermer olarak hem de
tlccarlara islenmis mermer olarak
ihrac edilebildigi gordlmektedir.
MdUsteri arastirmasi  asamasinda
Ureticilerin -~ tespiti  tlccarlarin
tespitinden daha kisa sirede ve
kolay bir sekilde gerceklesmekte-
dir. CUnkd dreticiler bizden satin
aldiklari mermer bloklardan
Urettikleri mermer Urlnleri satmak

icin ilan ve reklam vermek zorun-
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dadir. Bu reklamlar tespit edilerek kolaylikla blok ve ham mermer alicilarina ulasilabilir.
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IHRACATI KAYDA BAGLI URUNLER LISTESI

1 Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu primi kesintisine tabi maddelerin ihraci

Destekleme ve Fiyat Istikrar Fonu'ndan ¢deme yapilan maddelerin ihraci

Ulkemizde kredi karsilig kurulan tesislerin bedelinin malla geri ddenmesine iliskin dzel hesaplar cercevesinde ihracat

Ulkemiz ile Rusya Federasyonu arasindaki dogalgaz anlasmasi cercevesinde ihracat

Ulkemiz ihrag Grinlerine miktar kisitlamasi uygulayan lkelere yapilan kisitlama kapsamindaki maddelerin ihraci

Birlesmis Milletler Kararlari uyarinca ekonomik yaptirim uygulanan tlkelere ihracat

N[OoOju|bh~ Ww(N

18/12/1994 tarihli ve 22145 sayili Resmi Gazete'de yayimlanan Bitkisel ve Hayvansal Urtinlerin Ekolojik Metotlarla

Uretilmesine iliskin Yonetmelik kapsaminda sertifikayi haiz mallar

8 Islem gérmemis zeytinyad ve islem gérmiis dokme veya varilli zeytinyadi

9 Meyan koki

10 Ham luletasi ve taslak pipo

11 Ozon tabakasinin korunmasina dair Viyana Sozlesmesi ile bu sézlesmeye ait Protokoller ve degisiklikler kapsamindaki

mallarin sadece s6z konusu diizenlemelere taraf Ulkelere yonelik ihracati

12 Torba, cuval ve kutulu halde islem gérmemis zeytin

13 Orijinal bagirsak

14 Canli koyun, kil kegisi, buytkbas hayvan

15 Dokme halde kapya cinsi kirmizi biber (konik biber)

16 Ham zeytin (fermantasyonu tamamlanmamis)

17 (Degisik:RG- 18/04/2019 - 30749) Bakir ve cinko hurda ve dokintuleri

18 Beyaz Mermer (Ham ve Kabaca Yo ntulmus- 2515.11.00.00.11), Renkli ve Damarli Mermer (Ham ve Kabaca
Yontulmus- 2515.11.00.00.12), Oniks (Ham ve Kabaca Yontulmus- 2515.11.00.00.13), Traverten (Ham ve Kabaca
Yontulmus- 2515.11.00.00.14), Digerleri (Ham ve Kabaca Yontulmus-2515.11.00.00.19)

19 Cimento (2523.21, 2523.29, 2523.30, 2523.90)

20 Kornisonlar (0707.00.90.00.00)

21 Cam Fistigi (ic Cam Fisti Haric)

22 Bugday ve mahlut (GTIP No:10.0), Kara Bugday (GTIP No:1008.10), Bugday ve cavdar melezi (GTIP No: 1008.90.10)
23 Mercimekler (GTIP No:0713.40)

een.ec.europa.eu
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24 (Degisik:RG- 30/09/2010-27715) Arpa (GTIP No: 1003), Misir (GTIP No: 1005)

25 (Degisik:RG- 01/08/2013-28725) Kromlu deriler (GTIP No: 4104.11,4104.19, 4105.10, 4106.21)
(
(

26 Degisik:RG- 11/03/2016-29650) Hashas Tohumu (Tohumluk Olmayanlar) (GTIP No: 1207.91.90.00.00)
27 Degisik:RG- 22/03/2018-30368 ) Orman Agaci Tomruklari (GTIP No: 44.03) (19/9/1996 tarihli ve 22762 sayili Resmi

Gazete'de yayimlanan Ihraci Yasak ve On izne Bagh Mallara lliskin Teblig (ihracat 96/31)'in ekinde yer alan ihraci Yasak

Mallar Listesinde yer alan agaclarin tomruklari hari¢c olmak tzere)

28 (Degisik:RG- 22/03/2018-30368 ) Atik, dokuntl ve hurda seklinde basili elektronik devre kartlari ve levhalari
(GTIP:7112.91.00.00.00, 7112.92.00.00.00, 7112.99.00.90.00, 8471.80.00.00.00, 8542.39.90.00.00)

29 (Degisik:RG- 01/09/2018 - 30522) Misir kiriklari (Kabugu veya kavuzu ¢ikarilmis, dilimlenmis veya iri parcalar halinde,
ufalanmis olsun olmasin, Yuvarlatiimis GTIP: 1104.23.40.00.00; Digerleri GTIP; 1104.23.98.00.00)

30 (Degisik: RG-01/09/2018 - 30522) Arpa kiriklart (Kabugu veya kavuzu ¢ikariimis, dilimlenmis veya iri parcalar halinde,
ufalanmis olsun olmasin GTIP; 1104.29.04.00.00; Yuvarlatilmis GTIP: 1104.29.05.00.00; Digerleri GTIP: 1104.29.08.00.00)

31 (Degisik: RG- 01/09/2018 - 30522) Bugday kiriklar (Bugdaydan peletler GTIP: 1103.20.60.00.00; Bugday yassilastirilmis

taneler GTIP: 1104.19.10.00.11; Flokon halindeki taneler GTIP: 1104.19.10.00.12; Kabugu veya kavuzu cikarilmis,
dilimlenmis, iri parcalar halinde ufalanmis olsun olmasin GTIP: 1104.29.17.00.00; Yuvarlatiimis, GTIP: 1104.29.30.00.00;
Sadece iri parcalar halinde ufalanmis GTIP: 1104.29.51.00.00; Digerleri GTIiP: 1104.29.81.00.00)

32 (Degisik: RG- 28/09/2018 - 30549) Pirinc (GTIP: 1006)
33 (Degisik: RG- 28/09/2018 - 30549) Cavdar - Digerleri (GTIP:1002.90.00.00.00)
34 (EK: RG- 18/03/2020 - 31072 )Yalniz Meltblown Kumas (GTP: 56.03)

Kaynak : Ticaret Bakanhgi

een.ec.europa.eu
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4. HEDEF PAZAR VE MUSTERI ARASTIRMASI YAPILMALI
ihracata baslayabilmenin olmazsa olmaz asamasi Hedef Pazar ve Misteri Arastirmasidir.

Isletmeler, hedef pazar ve potansiyel musterilerini internette yer alan istinbarat kaynaklarindan ve/veya biiltenler ve/veya mevcut
pazar raporlari (ticari ateseliklerden elde edilecek raporlar dahil) Gzerinde yapacaklar calismalar ile tespit edebilirler. Bu konuda
faydalanilabilecek baslica kaynaklar:

https://een.ec.europa.eu/about/branches/tr/mugla (Avrupa isletmeler Agi-Mugla)
www.ticaret.gov.tr (Ticaret Bakanligi sitesi)

www.trademap.org (Pazar ve potansiyel musteri arastirma sitesi)
www.kompass.com (Dinyanin en genis firma veritabani)

www.dandb.com (Firmalar hakkinda finansal bilgi temin eden site)
www.en52wmb.com(Mermer ithalatgilari listeleri)

www.alibaba.com (En fazla trafige sahip b2b sitesi)
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2019 YILI DUNYA HAM MERMER VE TRAVERTEN PAZARLARI

ABDS TON BiRIM ABDS
DUNYA 2,361,544 10,629,357 222
CIN 1,597,059 7,333,531 218
HINDISTAN 211,025 948,969 222
ITALYA 110,608 246,807 448
TAYVAN 44,794 106,732 420
MISIR 37,879 376,129 101
S. ARABISTAN 33,458 105,515 317
CEZAYIR 29,728 178,320 167
YUNANISTAN 25,083 143,300 175
B. KRALLIK 20,567 36,870 558
TAYLAND 19,292 45,128 427

Kaynak: TRADE MAP
FOB 1000 ABDS

2019 YILI DUNYA HAM MERMER VE TRAVERTEN TEDARIKGILERI

ABDS TON BIiRIM ABDS
DUNYA 2,416,801 0
TURKIYE 863,961 4,489,226 192
ITALYA 431,851 1,205,352 358
YUNANISTAN 277,824 842,365 330
IRAN 135,419 651,210 208
PORTEKIZ 117,591 843,696 139

Kaynak: TRADE MAP
FOB 1000 ABDS

een.ec.europa.eu
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Yukarida yer alan iki tabloda gorulecedi gibi ham mermer ve traverten Uriinlerinde dinyanin en buytk pazar Cin ve en biyuk
tedarikgi de Turkiye'dir.

Tespit edilecek hedef Ulkeler ve bu Ulkelerdeki potansiyel alicilara klasik tanitim yazilan géndererek onlarin geri dondslerini bekle-
mek ihracata yeni baslayacak isletmelerin en fazla yaptigi hatalardandir. Bunun yerine bu calisma neticesinde bulunan hedef
pazarlara birer seyahat planlanarak o Ulkelerdeki potansiyel alicilar ile ylzylze goristlmesi veya onlarin Mugla'ya davet edilmesi
daha verimli bir calisma olacaktir.

Bu nedenle, calismanin hedefi agirlikli olarak ihracat yapilabilecek tlkelerin tespiti, bu Ulkelerdeki potansiyel alicilarin bulunmasi ve
bu alicilardan kendilerini ziyaret maksadi ile randevu alinmasi olmalidir. Alinan randevular dogrultusunda yurtdisi seyahat planinin
hazirlanarak potansiyel alicilar ile mimkun oldugunca yurtdisinda veya Ulkemizde birebir ylizylze gorismeler gerceklestiriimesi
uzmanlar tarafindan da 6ncelikli tavsiye edilen yontemdir. Bu seyahatler sirasinda ayrica, o Ulkelerdeki rakipler, rakiplerin fiyatlari,
pazarlama stratejileri, mUsterilerin tiketim aliskanliklar da rahatlikla incelenebilir.

5. MERMER VE URUNLERI iIHRACATINDA iS AKISI OGRENILMELI

Tdm dis ticaret islemleri belli bir akis cercevesinde gerceklesir. Bu akisa ihracatg ve ithalatcilar, nakliye ve sigorta sirketleri, bankalar,
bazi durumlarda Urtnlerin kalitesini kontrol eden gozetim sirketleri, glimrik musavirleri ve tim bu islemlerin kurallarina gére

gerceklestirilip gerceklestiriimedigini kontrol eden devlet kurumlari dahil olur.

Mermer ve Urlnleri ihracatini ele aldigimizda, saydigimiz bu yapilarin hepsinin ihracat islemimizde yer aldigini gorirtz. Basaril bir
ihracat islemiicin dahil olan tim bu unsurlarin bir makinenin dislileri gibi birbirleri ile kusursuz bir iletisim halinde ve uyumlu olarak
calismasi gerekir. Bu yaplyi bu sekilde calistiracak ve isletecek, ¢cikabilecek sorunlari dnceden gorerek dnlem alacak ve problemleri
cozecek bir yonetici kademeye ihtiyag vardir. Bu kademeyi olusturan iki unsur ise ihracatci ve ithalatcidir. Yani, rlinlerin ihracatina
baslayacaginiz asamada oncelikle sizlerin yukarida bahsedilen ve Urinlerinizin Mugla'dan yiklenip ithalatginizin tlkesine ulastiril-
masini saglayacak, yikleme, gtimrikleme, nakliye, sigortahizmeti verecek sirketleri ve mal bedelinin transfer edilecedi bankayi
belirlemeniz ve ilgili anlasma ve sézlesmeleri yapmaniz gerekecektir.

Asagida yer alan resim sizlere mermer ve Urdnleri ihracatinin asamalarini yani ihracatgl ve ithalat¢r organize ve kontrol edecegi
islemleri teker teker gostermektedir.

0) Anlasma

Ihracatci ve ithalatc mermer alim satimiile ilgili anlasmaya varirlar. ilk anlasma genelde yurtdisinda yerlesik alicinin Mugla'y: ziyare-
ti, ocak ve Urinleri kontrol etmesi, kisaca, ihracatci ile tanismasi neticesinde gerceklesmektedir. Bu alicilarin nasil ve nereden
bulunacagina rehberin ilgili boliminde kisaca deginilmistir.

een.ec.europa.eu
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1) ihracatci Birligi Uyeligi

Mermer ve Urlnleri ihracati yapabilmek icin mevzuat geregi Ulkemizde faaliyette olan bir ihracatgi birligine Uyelik yaptirimasi
gerekir. Bu konuda Uyelik yaptirilabilecek Mugla'ya en yakin Genel Sekreterlikler:

Bati Akdeniz Ihracatgi Birlikleri Genel Sekreterligi / Antalya

Ege Ihracatci Birlikleri Genel Sekreterligi / izmir

ihracatci Birlikleri Gyelik giderleri 2020 yiliicin giris masrafi 200 TL ve yillik aidat 100 TL olarak belirlenmistir. Uyeliklerin cogu on-line
yapilabilmektedir.

2) ihracat Evrakinin Hazirlanmasi

Bu asama mermer ve Urlinleri ihracatinin en dnemli asamalarindan biridir. Ihracatcinin hangi evraki hazirlamasi gerektigi, ithalatci-
nin ihtiyaglar ve Glkemiz gimrik mevzuatinin belirlemis oldugu kurallar ¢ercevesinde tespit edilebilir. Yani ihracatta dizenlene-
cek standart evrak diye belirgin bir evrak yoktur. Bir Alman misterinin talep edecegi evrak ile Cinli mUsterinin talep edecegi evrak
farkl olabilir. Bu sebeple her ihracat isleminden 6nce musteri ile gortsip talep ettigi evraki 6grenmenin cok biyuk énemi vardir.
Bu arada Ulkemiz mermer ihracati mevzuatinda meydana gelebilecek degisiklikleri de g6z dntinde bulundurarak gtimrik mdsavir-
lerinden de ayni konuda bilgi almak gerekir. Asagida mermer ihracatinda ihracatgilarin hazirlamasi gerekebilecek bir drnek evrak
seti gosterilmistir:

een.ec.europa.eu
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Sira Belge Kim Diizenleyecek
1 Fatura Ihracatcl

2 Ihracat Faturasi (yabanci dilde) Ihracatgl

3 ATRveya muUsterinin talebine gore EUR-1 Ticaret Sanayi Odasi
4 Paket Listesi veya Ceki Listesi ihracatci

5 Mense Sehadetnamesi [gerekmeyebilir] Ticaret Sanayi Odasi
6 Gozetim Raporu Ozel gdzetim sirketi
7 Konsimento Nakliye sirketleri

8 Sigorta Policesi Sigorta Sirketleri

9 GUmruk Beyannamesi GUmruk Masaviri

10 Ihracatc Birligi Nispi Aidat Makbuzu Ihracatci Birligi

Daha 6nce deginildigi Uzere, bazi mermer tirlerinin ihracatinda ihracattan 6nce ¢ikis beyannamesinin ihracatgi birligi tarafindan

kayda alinmasi gerekmektedir.
3 ve 4) Evrakin ve Uriinlerin Cikis Glimriigiine Sunumu

Hazirlanan evrak icerisinden Turk gimrik idarelerinin ihracat asamasinda gormek ve/veya onaylamak icin talep ettiklerinin
gumrik musaviri kanali ile Cikis Gimrik Midarligtne hazirlanan Urlnler ile beraber sunulmasi gerekir.

Tdrk gimragunde gerceklestirilecek denetimler ve istenen belgeler konusunda mutlaka bir gimrik mdsavirinden bilgi alinmali-
dir. Ithal gimrigu tarafindan talep edilecek belgeler ve uygulamalar hakkinda bilgi ise ithalatcidan yazili olarak talep edilmelidir.
Esasen bu calisma daha yurtdisina teklifte bulunulmadan yapilmalidir. Ihracatgilar bu uygulamalar ve talep edilen belgeler konu-
sunda yasayacaklari sorunlar ve zorluklari en bastan 6grenerek ihracattan vazgecebilirler. Bu belge ve sorunlar bazen ihracatginin
satisini disindugu driinlerde degisiklik yapmasina da sebep olabilir.

Bu sorusturmalar sirasinda edinilecek bir bilgi de 6zellikle mermer trtinlerin gerek tlkemiz gerekse ithalatci Glkede kurallari geregi
ne sekilde paketlenmesi ve etiketlenmesi gerektigi olacakur. Ozellikle paketli ve ambalajli tGriinlerde paket ézellikleri ve etiket
bilgileri son derece dnemlidir.

Urtinlerin, uluslararasi nakliye kosullarina dayanikli ve misterinin talep ettigi kalite ve dzelliklerde ambalajlara paketlenmesine
dikkat edilmelidir. MUsteriden bu konuda bir bilgi alinamamasi durumunda ihracatta genel kabul géren paketleme sistemleri
dgrenilip musterinin teyidi alindiktan sonra Grtinlerin paketlenmesine baslanmalidir.

Blok ve ham mermerler genellikle kesilmis veya dilimlenmis olarak agikta veya en fazla sandikli olarak paketlenirken mamdl Grinler
karton kutu ve kasalarda ihrac edilmektedir.

een.ec.europa.eu
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5) Gumrik islemleri

Gikis GUmrik Madarlagt gimrik musaviri kanali ile kendisine ulasan evraki ve Urlnleri ayrica nakliye aracini kontrol ederek
drdnlerin ¢ikisina izin verir.

6) Evrakin Onaylatilmasi ve Geri Alinmasi

GUmrlkge gorilen ve onaylanan evrak ihracati temsil eden delil niteliginde set olarak yine gimrik musaviri kanali ile ihracatciya
teslim edilir. Devlet tarafindan yapilacak herhangi bir sorgulama ve inceleme ihtimaline karsilik bu evrakin bir set orijinalinin kolay
ve hemen ulasilabilir sekilde ihracatci tarafindan dikkatle saklanmasi cok Gnemlidir.

7) Nakliye Sireci ve Sigorta

Blok mermer ihracati blyiik oranda konteyner ile gerceklestirilirken biyk sevkiyatlarda bloklarin gemi ambarinda istiflenerek sevk
edildigi de gorilmektedir. Mermer Grinlerin ise daha ziyade konteyner araciligi ile nakliyeleri yapiimaktadir.

een.ec.europa.eu
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Diger yandan Urlnlerin nakliye sirasinda gerek aragtan gerekse genel olarak tasima strecinden dogabilecek nedenlerden 6turd
zarar gorebilecegi goz 6nline alinarak mutlaka sigorta ettirilmesi gerekmektedir. Sigorta islemleri Glkemizde artik bitln sigorta
sirketleri ve acenteleri tarafindan yapilabilmektedir.

8) Odeme
Kambiyo Rejimi Kapsaminda (iriin bedeli yurda getirilerek “ihracat Bedeli” olarak beyan edilmelidir.

Dinyadaki hicbir ithalatcr kendi glimriigine ulasan Grinleri kendi tlkesinde yaptigi evrak ile giimriikten cekemez. Ihracatcinin
ihracat asamasinda hazirlamis oldugu ve su anda elinde tuttugu evrakin dnemli bir bélimune ihtiyaci vardir. Bu nedenle, ihracatgl
elindeki belgeleri ithalatciya ulastirmak icin ithalatcidan ddemeyi yapmasini talep edecektir. Odeme uluslararasi dis ticaret uygula-
malari geregi kullanilan sekiz 6deme ydnteminden biri ile yapilabilir.

Mermer ihracatinda bahse konu bu 6deme yontemlerinden hepsi gorilmektedir. Dolayisiyla ihracat bazinda kullanilacak 6deme
sekli alici ve saticinin muzakereleri neticesinde netlik kazanacaktir. Yine de sektdrde en fazla goérilen ddeme sekli acik hesap
6deme seklidir. Bu 6deme yontemi elbette dis ticarette kullanilan en riskli 6deme yontemidir. Bununla beraber nadiren pesin ve
akreditifli ©demeye de rastlanmaktadir. Acik hesap yontemiile ihracat yapmak zorunda kalan isletmelerin sézlesme asamasindan

once Turk Eximbank kanali ile musterilerin finansal durumlarini incelemeleri ve 6deme sigortasi yaptirmalari tavsiye edilir.
9) Evrakin ithalatciya Génderilmesi

Odeme sekline gére bedeli alinan veya alinacagi garanti altina alinan ihracat evraki yine ¢deme sekli tarafindan emredilen sekilde
(6deme sekli akreditifse veya vesaik mukabili ise bankalar kanali ile, pesin veya mal mukabili ise direk kargo ile veya nakliye araci ile
ithalatcrya ulastirlir.

Odeme sekli ne olursa olsun, ihracatcilanin evraki Griinler ithalatainin gimrigine ulasmadan karsi Glkeye géndermis olmalar
esastir. Aksi taktirde Grinler ithalat giimriginde fazladan beklemek zorunda kalacaktir. Ihracatcilarin bu konuda hassas davranma-
lari ve dikkatli olmalari ticari teamdller geregi kendilerinden beklenmektedir.

10, 11 ve 12) ithalat islemleri

Bu islemler ithalatcinin kendi Glkesinde gerceklestirecedi islemlerdir. ithalatcr kendi hazirladigi evrakla beraber ihracatcinin kendisi-
ne gonderdigi evraki gimrik musavirine vererek ithalat islemlerinin gerceklestiriimesini talep eder.

ithalatcinin giimrik misaviri ithalatcl adina gimrige basvurarak ve gerekli islemleri ve ddemeleri (mesela guimrik vergisi ve
katma deger vergisi gibi) yaparak trtnleri gimrikten ¢eker ve ithalatgiya teslim eder.

een.ec.europa.eu
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Ozet olarak; mermer ve (riinleri ihracati islem akisi

Sira islem

] Anlasma/Sozlesme

ihracatci Birligi Kaydi

Evrak Hazirlig

Evrakin GUmruk Musavirine Teslimi

Urinlerin Gimriige Teslimi

ihracat GUmriik islemleri

Onaylanan Evrakin Ihracatciya Teslimi

Nakliye Sureci
Odeme

Evrakin ithalatciya Gonderilmesi

O[O N[O ||~ |WwW]|N

(@]

—
—

ithalatcinin Ithalat islemlerine Baslamasi

12 ithalat GUmrik Islemleri

13 Urinlerin Gumriikten ithalatgiya Teslimi

6. PAZARLAMA VE SATIS KONUSUNA ONEM VERILMELI
Hedef Pazar ve Musteri Profillerine Gore Pazara Giris Stratejisi Belirlenmesi

ihracatcilar Griinlerini hangi kanallardan ve yontemle ihracat pazarina sokacaklarini belirlemelidirler. Bu maksatla bagvurulabilecek

Gc farkl strateji vardir:

- Ihracat ile pazara giris: Potansiyel alicilarin tespit edilmesi, onlara pazarlama ve tanitimlarnin yapilmasi, uygun sartlarin ve satisin
gerceklesmesi durumunda da direkt veya bir baska ticcar kanali ile endirekt olarak ihracatin gerceklestirilmesi yontemi.

- Lisans anlasmalari ile pazara giris: Herhangi bir Griin ihracati gerceklestirilmeden dretim lisanslarinin veya isim hakkinin veya
franchising satisi ile pazara giris yontemidir.

- Yatinmlar ile pazara giris: ihracat maksadi ile yurtdisinda bir birim acilmasi veya orada mevcut bir yerin satinalinmasi ile pazara
giris yontemidir.

Mermer ve UrUnleri ihracati icin pazara giris ydntemleri icerisinde en uygun olani direkt veya endirekt ihracat olarak gérilmektedir.
Bu nedenle s6z konusu Urlnlerin ihracatini distinen isletmelerimizin veya araci ticcarlarin hedef pazarlari tespit ettikten sonra bu

Ulkelerde yerlesik potansiyel alicilara ulasarak Grtinlerini pazarlamalari en uygun yontem olacaktir,

een.ec.europa.eu
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Satis Sartlari Tespit Edilmeli

ihracatcilar, fiyat, deme sekli, teslim sekli gibi konulari iceren ve satisin gerceklesip gerceklesmemesine direkt etki edecek kosullari
ivi belirlemelidirler. Ancak, dis ticaretle ilgili pek cok konuda oldugu gibi satis konusunda da pazar sartlari belirleyici olmaktadir.
Turk ihracatcilar genel olarak rekabetci fiyatlama yani rakiplerin fiyatlarinin altina fiyat vermeye calisarak ve mal mukabili (cash
against goods) yani acik hesap ddeme yontemi ile ihracat yapmaktadirlar. Teslim sartlari hususunda ise musterinin talepleri
dogrultusunda Turkiye'de is yerinde (EXW) veya gumrik islemleri tamamlanmis olarak kamyon veya konteyner Gzerinde (FCA
veya FOB) veya tagima Ucreti varis noktasina kadar ddenmis olarak (CPT veya CFR) teslim sekillerini kullanmaktadirlar. MUsteri eger
nakliye sigortasinin da yapilmasini (CIP veya CIF) veya Urtnlerin kendi kapisina kadar (DPU) hatta kendi tlkesindeki tim gimrik

vergileri de ddenmis olarak (DDP) satis sartlari bulunmaktadir,

Hedef tlkeler bazinda fiyatlama, ddeme, teslim sekli ve mevzuat bilgilerine Ticaret Bakanligi web sitesinde yer alan ULKE MASALA-
Rl veya www.export.gov web sitesinden ulasilabilir. Potansiyel alicilar ile gorismeden ve teklif yapmadan énce bu ve benzer diger

kaynaklardan ilgili bilgilerin edinilmesi gerekir.

Teklif Fiyati Olustururken Nihai Fiyatta Mutlaka Olmasi Gereken Masraf Kalemleri

EXW Uriin bedeli
Paketleme
Evrak masrafi
Banka masrafi
FOB/FCA + I¢ Nakliye (limana ya da giimriige kadar)
GUmrik MUsaviri
Yikleme
Konsimento
CFR/CPT + Uluslararasi nakliye
CIF/CIP + Uluslararasi nakliye sigortasi
DAP/DPU ithalat giimrik vergi ve masraflari ithalatciya ait ancak ihracatcl Grind ithalatginin kapisina kadar
go6turlp hatta DPU'da bosaltma masraflarini da ddemek zorunda
DDP Uluslararasi nakliye sigortasi harig tim vergiler dahil ithalatginin kapisina kadar

een.ec.europa.eu
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Miisterilerle Dogru iletisim Kanallari Tespit Edilmeli ve Tanitim Yapilmali

Tespit edilen hedef pazarlardaki potansiyel alicilar ile irtibata gecilmesi ve saglikli iletisim ihracatin en dnemli asamalarindan biridir.
Bu maksatla iletisim araclarindan her biri ayri ayri ya da beraber kullanilabilir. Telefon, e-mail, faks hatta mektup bugtn ihracatgi ve
ithalatcilar arasinda kullanilan iletisim araclarnidir. Isletmeler giinimiizde gerek maliyet gerekse zaman dikkate alindiginda en fazla
tercih edilen yontemdir. Pazar arastirmasi sonunda tespit edilen potansiyel alicilarla iletisim konusunda yasanan en énemli sorun
ilk iletisim sirasinda yasanan zorluklardir. Masabasi calisma sirasinda elde edilen musteri bilgileri cogu zaman yoneticilerin isim ve
6zel e-mail adreslerini ve telefon numaralarini icermediginden isletmelerin direkt olarak dogru insanlar ile iletisime gecmeleri zor
olmaktadir. Bu nedenle bu tur bilgilerin sosyal medya kanallari Gzerinden arastiriimasi tavsiye edilebilir. Gonderilecek mesajlarin
mumkin oldugunca isme gonderilmesi Sayin baylar, Sayin hanimlar” gibi girislerden kaginilmasi gerekir. Ayrica, gonderilecek ilk
mesajlarda musterinin dikkatini cekecek fiyat, 6deme sekli, vade, kalite belge ve sertifikalar gibi bilgilere yer verilmesi uygun
olacaktir.

Uluslararasi pazarlamanin en &nemli unsurlarindan biri web sitesidir. Binlerce kilometre mesafedeki potansiyel alicilarin isletme ve
drtinleri konusunda en dogru bilgileri alabilecegi kaynak elbette iyi hazirlanmis ve yayinlanmis bir web sitesidir. Hedeflenen tlkele-
rin dilinde, hedeflenen kesin bir tlke yoksa ingilizce lisaninda hazirlanis, firmanin ge¢misi, Grtnleri, hedefleri, irtibat bilgileri, resim-
ler ve videolar iceren bir web sitesi pazarlama maksadi ile son derece énemli bir ara¢ olacaktir.

Pazar arastirmasi amaciyla yapilacak yurtdisi seyahatler ve fuar katilimlari ihracat pazarlamasinin diger araclandir. Mermer ve
drtinleri konusunda diinyada yeterli sayida fuar organize edilmektedir. Bu fuarlara en basta ziyaretci olarak istirak etmek, sektor ile
ilgili ihracat pazarlari ve potansiyel alicilar hakkinda bilgi edinmenin en ucuz ve pratik yontemlerinden biri olarak degerlendirilebi-
lir. S6z konusu fuarlara ve benzer etkinliklere Ticaret Bakanh@i veya www.eventseye.com web sitelerinden ulasilabilir. Bu fuarlarda
stand alinarak trtin sergilenmek istenirse Ticaret Bakanliginin fuar desteklerinden faydalanilabilir.

Turkiye'nin 6nde gelen pazarlarindan Cin ve Avrupa Birliginde diizenlenen baslica fuar ve etkinlikler

Tarih Fuar Adi ve Sektor Yer / Ulke
30.09.2020 MARMOMACC Verona-ITALYA
03.10.2020 Mermer Verona-ITALYA
27.10.2020 Xiamen Stone Xiamen-CIN
30.10.2020 Mermer Xiamen-CIN
13.04.2021 Salone Del Complemento Darredo Milano-ITALYA
18.04.2021 Mobilya Dekorasyon Milano-ITALYA
13.04.2021 | Saloni Milano Mobilya Fuari Milano-ITALYA
18.04.2021 Mobilya Milano-ITALYA

Kaynak: Evenseye

een.ec.europa.eu
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Izmir Mermer Fuarindan bir gorinti

Teklifler Dikkatle Hazirlanip Gonderilmeli

Tekliflerin gonderilmesi asamasinda teklif mektuplarn ve proforma faturalar bu amacla kullanilabilir. Miizakere stireci devam ettigi
zaman icerisinde gonderilecek teklifler teklif mektubu seklinde, sartlarin netlesmesi ve anlasma saglanmasindan sonra kesin fiyat
ve sartlarin gosterildigi proforma faturanin ihracatcr tarafindan dizenlenerek ithalatclya gonderilmesi uygun olacaktir. Hicbir
baglayiciligi olmamakla beraber proforma faturanin ithalatgi tarafindan imzalanarak ihracatgiya génderilmesi satisin kesinlestirildi-
ginin, siparisin alindiginin bir géstergesi olarak kabul edilmektedir.

Mermer ihracati incelendiginde Ulkemizden gerceklesen satislarin cok buytk bir boliminin Cin'e yapildigi gorilmektedir. Cin'in
gerceklestirdigi yaklasik 7,5 milyon tonluk ham mermer ithalatin 3.5 milyon tonu tlkemizden ihrag edilmektedir. Bu durum Tark
mermer ihracatcisina diger Ulkelerdeki rakipleri karsisinda bir Gsttinlik saglamaktadir. Bu avantajin iyi degerlendirilmesi ve yapilan
tekliflerde ve satis mizakerelerinde g6z 6ntinde bulundurulmasi dnemlidir.

Satisin Gerceklesmesi Durumunda ilgili Sézlesme Hazirlanmali ve imzalanmal

Ihracatta gerek taraflarin goérev ve sorumluluklarinin belirlenmesi gerekse ihracatci olarak isletmelerimizin édemeleri sorunsuz
olarak alabilmeleri, yasanan sorunlarin nasil ¢ézilebilecedi konusunda musterileri ile bir s6zlesme imzalamalarn tavsiye edilir.
Sozlesmeler, satisin gergeklesmesini takiben resmi bir siparis alinmasini veya daha 6nce bahsedildigi Gizere bir proforma faturanin

alici tarafindan imzalanmasini takiben imzalanir.

Mermer ve Grlnleri ihracati maksadi ile isletmelerin alicilar ile birer satis sézlesmesi imzalamasi onerilir. Bu sézlesmelerin eger
muUmkinse imza asamasindan once bir hukuk musaviri tarafindan kontrol edilmesi veya bilfiil bir hukuk mdsaviri tarafindan
hazirlanmasi gelecekte teknik olarak sdzlesmeye bagli bir sorun yasanmasina engel olacaktir.

een.ec.europa.eu
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Proforma Fatura Ornegi

Buyer:
SHENZEN LEESTE INDUSTRY CO

Rm202,2/F, Block B3, Shenzhen Mingyou

DERTSIZBASIM MERMER SAN. TIC. A.S.

Delirkalbur Caddesi Kevgir Plaza Kat 65

MUGLA

T:90 252 2374312

F:90 252 2374311

PROFORMA INVOICE

Industrial District, Shenzhen City
Guangdong Province

Proforma Invoice Date:13/5/2020

Proforma Invoice No: 676-a/57

CHINA
Item | Quantity | Goods Description | Unit Price Total Price
1 |40 M3 MUGLA WHITE USD 200/ ton USD 22,400
(112 tons)
TOTAL EXW USD 22,400
CUSTOMS AND USD 450
OTHER EXPENSES
TOTAL FCA MUGLA | USD 22,850
- Total 112 ton in 6 blokcs
- Shipment by 2x40’ containers
- Payment terms: cash in advance
- delivery terms: FCA MUGLA
- bank details:
DERTSIZBASIM MERMER SAN. TIC. A.S.
Parasayar Bank / Mugla Branch
Accont no : 445566 USD
TOTAL FCA INVOICE VALUE | USD 22,850
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Gerekli Goriiliirse Musteri icin Eximbank'tan ihracat Sigortasi Saglanmali

Ozellikle vadeli 6demelerde, demenin garanti altina alinabilmesi icin Eximbank'tan sigorta yaptiriimasi bu konuda cikabilecek
sorunlari giderecektir.Dolayisiyla ihracatcilar bu 6deme sekillerini kullanarak her ne kadar rekabet guglerini arttiriyor olsalar da
diger taraftan ciddi bir finansal riski de Ustlenmektedirler. Eximbank ihracatgilarin veya ihracata mal veren Ureticilerin ihracattan
dogan finansal risklerinin en aza indirilmesi maksadi ile sevkiyat islemlerinden énce basvurulmasi kaydi ile ihracat satislarini politik
ve ticari risklere karsi sigortalamaktadir.

S6z konusu sigortalama islemleri icin Eximbank tarafindan talep edilen teminatlar icin Kredi Garanti Fonuna basvurulabilmektedir.

een.ec.europa.eu
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IHRACAT iSLEMELERI iCIN BILGiI
ALINABILECEK KAYNAKLAR

www.ticaret.gov.tr
Www.mutso.org.tr/
https://een.ec.europa.eu/about/branches/tr/mugla
www.resmigazete.gov.tr
www.tuik.gov.tr
www.kosgeb.gov.tr
www.trademap.org
www.eximbank.gov.tr
www.kompass.com
www.alibaba.com
www.eventseye.com
WWW.export.gov
www.dandb.com

www.und.org.tr
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Mugla Ticaret ve Sanayi Odasi

AiA Bati Akdeniz Konsorsiyumu Mugla Ofisi ‘ \
Muslihittin Mah. Sehit Yrb. Alim Yilmaz Cad. No: 3 Mentese / Mugla a
Tel: +90 252 214 11 22 Dahili 101 / 102

www.westnednet.org.tr

Bu yayin Avrupa Komisyonu tarafindan desteklenen ~ x
AJA Bati Akdeniz faaliyetleri cercevesinde hazirlanmistir, ‘

Yayinin iceriginden Avrupa Birligi sorumlu degildir. J



